Europdisches und deutsches Kartellrecht

Exkurs: Die kartellrechtliche Beurteilung vaselektiven Vertriebssystemen

Vertrage Uber den selektiven Vertrieb enthalteren Regel zwei sich ergdnzende Verpflichtungen: Zu-
nachst verpflichtet sich der Hersteller, die bétredien Vertragswaren nur an zugelassene Vertriab#dra

zu liefern, die bestimmte — vorab festgelegte -lfabe oder technische Voraussetzurigenfiillen. Dem-
gegeniber verpflichten sich die Vertriebshandler,\Mertragswaren nicht an nicht zugelassene Handler
verkaufen. Eine Legaldefinition selektiver Vertgslgsteme findet sich in Art. 1 lit. d) Vertikal-GVO

Selektive Vertriebssysteme gewahrleisten einenitatial hochwertigen Kundendienst und fordern damit

den Qualitatswettbewerb zwischen den Marketefbrand. Sie erlauben zudem eine schnellere Durch-
dringung der nationalen Markte und unterstiitzeniddas Binnenmarktziel. Andererseits besteht die Ge

fahr, dass der markeninterne Wettbeweénltrgbrand) zwischen den Handlern des Vertriebssystems durch
den selektiven Vertrieb eingeschrankt wird. Gegeni#uRenseitern fihren sie zudem zur Errichtung von
Marktzutrittsschranken.

Aufgrund dieser wettbewerblichen Ambivalenz diffeziert die europaische Rechtspraxis bei der kartell
rechtlichen Beurteilung selektiver Vertriebssystemie folgt:

1. qualitativer selektiver Vertrieb (sog. einfache Fachhandelsbindung)

o Auswahl der zugelassenen Vertriebshandler nactkiige Kriterien, durch die festgelegt
wird, Uber welche fachliche Qualifikationen die Webshandler verfiigen mussen und wel-
che technischen und funktionellen Anforderunger einerkannte Verkaufsstétte zu erfllen
hat.

o Qualitative selektive Vertriebssysteme erfillenenrden folgenden drei Voraussetzungen |re-
gelmaRig nichtlen Tatbestand des Art. 81 Abs. 1 EG:

Zusammenhang zwischen den objektiven Kriterieditgtiaer Natur und den Eigent
schaften der vertriebenen Produkten, d.h. Erfoctdit des selektiven Vertriebs,
um die Qualitat sicher zu stellen und den richtiGetorauch des Produkts zu gewahr-
leisten (Grundsatz der Notwendigkkit

keine im Verhéaltnis des Zwecks der Fachhandelsinigd- Verkauf der Vertragswar
en unter optimalen Bedingungen — tiberzogenen Aafardjen Grundsatz der Ver-
haltnismanigkejt

einheitliche und unterschiedslose Anwendung dé&k8enskriterien auf alle (potent
tiellen) VertriebshandleiGrundsatz der Nichtdiskriminieruihg

n

o Ausnahmsweise unterfallt auch die einfache Fach#labithdung dem Kartellverbot de
Art. 81 Abs. 1 EG, wenn der relevante Markt aufgruder kumulativen Wirkungen eine
Netzes von selektiven Vertriebssystemen derarexifiél und strukturiert ist, dass die inhg-
renten Wettbewerbselemente derartiger Vertriebssystnicht mehr ausreichen, um eingn
wirksamen Wettbewerb zu gewéhrleisten.

[72)

1 Zulassige Selektionskriterien sind z.B. Anfordegem an den Kundendienst und die Kundenberatungdmeplexen techni-

schen Produkten (Einrichtung einer Werkstatt odeeseKundendienstes, Bevorratung von Ersatzteilen).
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2. qualifizierter qualitativer selektiver Vertrieb (sog. qualifizierte Fachhandel shindung)

0 Vertriebssysteme, die den Vertriebshandlern Uberdiforderungen der einfachen Fachhan-
delsbindung hinaus zusétzliche Verpflichtungen Absatzforderung auferlegen, die zur
Wahrung der Qualitat oder zur Sicherung der rightitgHandhabung des Produkts nicht ge-
eignet oder erforderlich sind.

0 Als zusatzliche Verpflichtungen wurden u.a. dieiddfl zur Mitwirkung an den Werbemals
nahmen des Herstellers und die Abnahme gewissatddimengen angesehen.

o Qualifizierte qualitative selektive Vertriebssysenrerfilllen den Tatbestand des Art. 81
Abs. 1 EG. Sie erleichtern jedoch die zweckmaRigaaflung der Kosten, die mit dem Ver-
trieb der Produkte und der Unterstitzung der Vedstellen verbunden sind. lhre kartell
rechtliche Zulassigkeit hangt dementsprechend woer ggruppenweisen Freistellung durch
die Vertikal-GVO oder von einer Einzelfreistellungch Art. 81 Abs. 3 EG ab.

3. quantitativer selektiver Vertrieb

o0 Beim quantitativen selektiven Vertrieb erfolgt dieswahl der Vertriebshandler nicht (aus-
schlieBlich) nach qualitativen Kriterien. Die Antater zugelassenen Vertriebshandler |ist
vielmehr (zusétzlich) von quantitativen Gesichtdgian abhéngig (z.B. Begrenzung der
Handlerzahl innerhalb eines bestimmten Gebietsilass nicht alle potentiellen Vertriebs-
handler, die an sich zum Vertrieb der Produkte gresti und bereit waren, zum selektiven
Vertriebssystem zugelassen werden.

o Quantitative selektive Vertriebssysteme verstoReRegelfalf gegen Art. 81 Abs. 1 EG und
kénnen nur durch die Gruppenfreistellung nach dertikal-GVO oder im Einzelfall nach
Art. 81 Abs. 3 EG freigestellt werden.

Eine quantitative Selektion stellt im Einzelfalliken Versto3 gegen Art. 81 Abs. 1 EG dar, wenneasekwirtschatftlich sinn-
volle Alternative zu einer zahlenmafigen Beschragkder zugelassenen Vertriebshéandler gibt, z.B.nwdia Belieferung
weiterer Handler zu Problemen bei der gleichméafiMersorgung aller Handler mit dem nur begrenzt digivhren Produkt
fuhren wirde.
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